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Ressource 3 :

Lecture de publicités avec un esprit critique
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Information préliminaire ou connaissance du sujet

La liste suivante a été créée afin de lire les publicités avec davantage d'esprit critique, mais peut être également adaptée pour la lecture d'autres types de textes : la poésie, les images ou les lettres de personnes qui s’intéressent à l'école comme, par exemple, le bureau local en charge de l'éducation.

Les critères et les questions que vous posez peuvent être adaptés pour se rapporter de plus près au contexte, mais permettront toujours aux enfants d'identifier le sens plus profond. 

· Rassemblez ou notez suffisamment d'annonces publicitaires issues de magazines, de journaux, de prospectus de supermarché, de marchés locaux, etc. afin que chaque groupe de quatre enfants de votre classe en ait au moins une avec laquelle travailler. 

· Avant de les distribuer aux groupes, demandez aux enfants de parler avec un camarade de ce que signifie « faire la publicité de quelque chose » et de réfléchir à comment ils feraient la publicité de leur école auprès des familles qui désirent faire rentrer leur enfant dans un établissement scolaire. 

· Demandez à quelques enfants de présenter à l'ensemble de la classe ce qu'ils ont décidé. Demandez ensuite aux enfants d'indiquer ce que feraient les publicitaires pour rendre leur produit plus attractif pour les clients. 

· Ecrivez leurs conseils sur le tableau. 

Voici quelques exemples de ce que font les publicitaires :

· Ils utilisent des dessins ou des photographies qui sont attrayants.

· Ils utilisent les couleurs de manière efficace.

· Ils placent les phrases et les photos ou dessins sur la page afin qu’ils attirent l’attention.

Essayez de séduire les lecteurs qui apprécient une ou plusieurs des choses suivantes – les phrases après les tirets sont des explications des mots et locutions avant les tirets :

· Le prix compétitif – Ce produit est bon marché et est une bonne affaire.

· La commodité – Ce produit vous rend la vie plus facile.

· La beauté ou la solidité – Ce produit est beau et solide.

· L’attrait du gain – Ce produit vous rend riche.

· La santé – Ce produit vous maintient en bonne santé.

· Le bonheur – Ce produit vous fait vous sentir heureux.

· La qualité – Ce produit est le meilleur en son genre.

· La position sociale – Posséder ce produit vous rend supérieur / le meilleur.

· La sécurité – Ce produit vous protège.

· La popularité – Les gens vous apprécient si vous avez ce produit.

· Le plaisir du goût – Ce produit a bon goût.

Adapté de : Focus on English, Grade 10

Comment devenir un lecteur et un rédacteur critique : Ressource 3, page 1
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